Comment booster votre activité avec les
audiences similaires

@ Une audience similaire (lookalike) correspond aux personnes qui sont les plus
proches (revenus, passions, age...) que vos clients

@ Cela implique de charger votre fichier clients dans Facebook (uniqguement possible a
partir de 300 clients)

@ Trés rentable car vous évite de passer du temps (et donc de I’argent) a chercher
votre cible

Une fois votre audience chargée, demandez a Facebook la génération des 1%
similaire a votre clientéle et dans votre ciblage de campagne, remettez bien en plus
les résidents de votre ville, le sexe et I’dge de vos clients (ex : si vous n’avez pas de
clients retraités, enlevez les + de 60 ans).
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